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Direkter Draht zum Endkunden –  
ganz ohne Streuverlust.  
 

Werden Sie Vertriebspartner der Horst International 
Distribution GmbH (m/w/d). 

 

 

Über uns 

Die Horst International Distribution GmbH vermarktet führende und einzigartige 
Kommunikationslösungen. Wir haben uns auf innovative, KI-basierte und global vernetzte 
Software-Produkte spezialisiert. Made and developed in Germany. 

Nach dem überragenden Feedback auf dem INSIDE-Branchen-Gipfel 2026 und der Hometex 
2026 erweitern wir unser Vertriebsteam branchenübergreifend. Unsere mehrfach geschützte 
White-Label-MarTech-Plattform SUCCESSBOOSTR!® (SaaS, inkl. integriertem KI-Messenger-
Modul) sichert Industrie, Herstellern, Vertriebsorganisationen und dem Handel (online/offline) 
international einzigartige, digitale Wettbewerbsvorteile gegenüber Mitbewerbern aller 
Branchen. 

Erste Branchengrößen aus Möbel- und Einrichtungshandel, Pharmavertrieb sowie Lifestyle- 
und Luxusmarken setzen bereits heute auf unsere Lösung. 

Nach gängigen Marktanalysen verzeichnen Marken, die ihre Produkte über klassische 
Marketing-Kanäle vermarkten, in ihren Kampagnen Streuverluste von bis zu 97 % (Conversion-
Rate ca. 3 %). Mit SUCCESSBOOSTR!® wird der Endkunde dagegen – belegt durch eigene 
Plattform-Daten – ohne Streuverluste bis zu 500-mal täglich direkt und personalisiert auf dem 
Lockscreen seines Smartphones erreicht. Zusammen mit dem integrierten KI-Messenger-
Modul entsteht so ein klarer Vermarktungsvorteil (online und offline), der sich 
branchenspezifisch auf Industrie, Hersteller, Vertriebsorganisationen und den Handel 
übertragen lässt. 

Ihr Profil 

• Sie sind etablierte Handelsvertretung (§ 84 HGB) bzw. Vertriebsagentur mit 
Branchenfokus im DACH-Raum – z. B. Möbel/Küche, Automotive, Pharma/Gesundheit 
oder Lifestyle/Luxusgüter. 

• Sie verfügen über ein exzellentes, belastbares Netzwerk zu Entscheidern: Inhaber, 
Geschäftsführer, Einkaufsverbände, Marken- und Vertriebsverantwortliche. 

• Sie haben eine hohe Affinität zu digitalen Lösungen und können komplexe Mehrwerte 
verständlich auf Augenhöhe erklären. 
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• Sie arbeiten unternehmerisch, eigenverantwortlich und sind in der Industrie ebenso 
zuhause wie im Handel. 

Ihre Aufgaben 

• Eigenständige Akquise und Betreuung von Kunden in Ihrem bestehenden Netzwerk – 
branchenübergreifend einsetzbar. 

• Präsentation und Vertrieb unserer White-Label-MarTech-Plattform bei Industrie, 
Herstellern, Vertriebsorganisationen und dem Handel (online/offline). 

• Enge Zusammenarbeit mit unserem Kernteam für die technische Bereitstellung und das 
Onboarding der Kunden. 

• Mitgestaltung der Vertriebsstrategie und direkte Feedbackschleife in die 
Produktentwicklung. 

Das bieten wir Ihnen 

• Attraktive Provisionsmodelle: Zweistellige Abschlussprovisionen plus 
wiederkehrende Folgeprovisionen aus SaaS-Umsätzen – wir verdienen gemeinsam, 
langfristig. 

• Erstklassige Referenzen: Nutzen Sie den aktuellen Rückenwind bekannter 
Branchengrößen aus mehreren Sektoren als Türöffner für Ihre Akquise. 

• Voller Vertriebs-Support: Fertige Live-Demos, branchenspezifisch maßgeschneiderte 
Vertriebsunterlagen, Pitch-Decks und technisches Background-Know-how stellen wir 
Ihnen bereit. 

• Erstklassige Schulung in der Zentrale: Wir schulen Sie persönlich und umfassend zu 
Produkt, Features und der branchenspezifischen Nutzenkommunikation – damit Sie von 
Anfang an souverän und überzeugend auftreten. 

• Starkes, mehrfach geschütztes Produkt: Eine wirklich differenzierende MarTech-
Plattform – Sie bieten echte Mehrwerte für Ihre Kunden. DSGVO-konform, Made in 
Germany. 

• Schlanke Entscheidungswege: Direkter Draht zur Geschäftsführung. Kommunikation 
auf Augenhöhe. 

Interesse geweckt? 

Lassen Sie uns gemeinsam den Markt digitalisieren – branchenübergreifend. Senden Sie uns 
eine kurze Nachricht mit Ihrem Profil oder Ihre Bewerbungsunterlagen. 

 

Kontakt:  office@horst-international.com 

Telefon:  +49 5771 8689 608 

Ansprechpartnerin:  Miriam Sarah Horst, CEO & Founder 

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen. 

 

HORST INTERNATIONAL DISTRIBUTION GMBH 
Weissdornweg 11  ·  D-32369 Rahden  ·  +49 5771 8689 608  ·  office@horst-international.com 
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A direct line to the end customer –  
with zero wasted reach. 
 

Become a sales partner of Horst International Distribution 
GmbH (m/f/d). 

 

About Us 

Horst International Distribution GmbH markets leading and unique communication solutions. 
We specialize in innovative, AI-based, and globally connected software products. Made and 
developed in Germany. 

Following the outstanding feedback at the INSIDE Industry Summit 2026 and Hometex 2026, 
we are expanding our sales team across industries. Our multiply protected white-label MarTech 
platform SUCCESSBOOSTR!® (SaaS, including an integrated AI messenger module) gives 
industry, manufacturers, sales organizations, and retail (online/offline) unique digital 
competitive advantages over rivals in every sector worldwide. 

Leading names from the furniture and home furnishings trade, pharmaceutical distribution, as 
well as lifestyle and luxury brands already rely on our solution today. 

According to common market analyses, brands that market their products through traditional 
marketing channels record wasted reach of up to 97 % in their campaigns (conversion rate 
approx. 3 %). With SUCCESSBOOSTR!®, by contrast – proven by our own platform data – the 
end customer is reached directly and in a personalized way up to 500 times a day on the lock 
screen of their smartphone, with zero wasted reach. Together with the integrated AI messenger 
module, this creates a clear marketing advantage (online and offline) that can be applied to 
industry, manufacturers, sales organizations, and retail on a sector-specific basis. 

 

Your Profile 

• You are an established sales representative (§ 84 German Commercial Code, HGB) or 
sales agency with an industry focus in the DACH region – e.g. furniture/kitchen, 
automotive, pharma/healthcare, or lifestyle/luxury goods. 

• You have an excellent, dependable network of decision-makers: owners, managing 
directors, purchasing associations, and brand and sales leaders. 

• You have a strong affinity for digital solutions and can explain complex value 
propositions clearly and as an equal partner. 

• You work entrepreneurially and independently, and are equally at home in industry and 
in retail. 
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Your Responsibilities 

• Independent acquisition and management of clients within your existing network – 
applicable across all industries. 

• Presentation and sale of our white-label MarTech platform to industry, manufacturers, 
sales organizations, and retail (online/offline). 

• Close collaboration with our core team for the technical setup and onboarding of clients. 

• Helping shape the sales strategy and providing a direct feedback loop into product 
development. 

What We Offer You 

• Attractive commission models: Double-digit closing commissions plus recurring 
follow-on commissions from SaaS revenue – we earn together, over the long term. 

• First-class references: Leverage the current momentum of well-known industry 
leaders across several sectors as a door-opener for your acquisition. 

• Full sales support: We provide you with ready-made live demos, industry-specific 
tailored sales materials, pitch decks, and technical background know-how. 

• First-class training at headquarters: We train you personally and comprehensively on 
the product, its features, and industry-specific value communication – so that you come 
across as confident and convincing from the very start. 

• A strong, multiply protected product: A truly differentiating MarTech platform – you 
offer real added value to your clients. GDPR-compliant, Made in Germany. 

• Lean decision-making: A direct line to management. Communication as equals. 

Interested? 

Let’s digitalize the market together – across all industries. Send us a brief message with your 
profile or your application documents. 

 

Contact:  office@horst-international.com 

Phone:  +49 5771 8689 608 

Contact person:  Miriam Sarah Horst, CEO & Founder 

We look forward to meeting you. 

 

HORST INTERNATIONAL DISTRIBUTION GMBH 
Weissdornweg 11  ·  D-32369 Rahden  ·  +49 5771 8689 608  ·  office@horst-international.com 
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